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Baupraxis: Wenn die
Kommune nicht zahlt

Inkasso Neues Modell

Von unserer Redakteurin
Irmela Hel®

B Mainz. Es ist eine Neuigkeit im
Baugewerbe: In Mainz wurde ein
Factoring-Projekt vorgestellt, das
den rund 1500 Mitgliedbetrieben
des Baugewerbeverbandes Rhein-
land-Pfalz mit ihren rund 22000
Mitarbeitern das unternehmerische
Leben leichter machen kann. Denn
es sorgt dafiir, dass in 6ffentlichen
Auftragen erarbeitetes Geld mag-
lichst schnell in den Unternehmer-
kassen landet. Kooperationspartner
bei diesem Projekt sind der Bau-
gewerbeverband, die Factoring-
Experten der Close Finance GmbH,
die landeseigene Investitions- und
Strukturbank Rheinland-Pfalz (ISB)
und die VHV Versicherungen, die
eng mit der Bauwirtschaft verbun-
den sind. Unter Factoring wird der
Verkauf von finanziellen Forde-
rungen an Dritte bezeichnet.

Strafenbaun, Gebaudesanierung,
Innenausbau: Viele mittelstandi-
sche Bauunternehmen sind jedes
Jahr fur offentliche Arbeitgeber
wie Stadte und Kommunen im Ein-
satz. Dauern die Arbeiten ldnger,
erhalten die Unternehmen zwi-
schendurch Abschlagszahlungen.
Doch die Auszahlung der Schluss-
rechnung ldsst oft auf sich warten.
Grobie Aufienstande konnen dann
dazu fithren, dass der Betrieh nicht
mehr zahlungsfahig ist.

Das neue Modell stellt sicher,
dass ,ein wesentlicher Teil der
Schlussrechnung”  sofort ausge-
zahlt wird, Konkret funktioniert
das so: Die VHV und Close Finan-

ce prifen die Bonitat und kontrol-

lieren die geleisteten Bauarbeiten |\

mithilfe des technischen Sachver-
standes des Luxemburger Unter-
nehmens Secolux. Ist alles in Ord-
nung, kauft Close Finance dem
Verbandsmitglied die Forderungen
gegen die Stadt oder die Kommu-
ne ab. Der Unternehmer erhalt
dann direkt rund 80 Prozent der
Summe (hochstens 200000 Euro),
ist damit sofort wieder liquide und
muss sich nicht mehr um die Rea-
lisierung der Forderung kiimmern.
Den Rest der Summe bekommt er
nach Begleichung der Schlussab-
rechnung,

Dass eine solche Dienstleistung
nicht kostenlos ist, liegt nahe. Die
Factoring-Kosten setzen sich zu-
sammen aus einer fixen Gebiihr in
Hohe von 1,8 Prozent des Rech-
nungsbetrages plus einem variab-
len Zins, der derzeit bei unter 6 Pro-
zent liegt.

Dazu zwei konkrete Beispiele:
Bei einem Rechnungsbetrag von
50000 Euro und einer Forde-
rungslaufzeit von 90 Tagen wer-
den 38 550 Euro sofort ausgezahlt.
Kosten fiir den Unternehmer: 1450
Euro. Bei einem Rechnungsbetrag
von 200000 Euro und einer For-
derungslaufzeit von 180 Tagen
werden 150700 Euro ausgezahlt.
In diesem Fall zahlt der Unterneh-
mer 9300 Euro.

Dass das Factoring nun auch im
Baugewerbe Einzug gehalten hat,
wertet Ulrich Dexheimer, Sprecher
der ISB-Geschaftsfithrung, als ei-
nen Schritt in die richtige Rich-
tung. ,Denn meist trifft eine Zah-
lungsverzogerung besonders klei-
ne und mittelstandische Unter-
nehmen.”




